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Teknisk Saljare inom Automation - Lund

Ar du en affarsdriven séljare med bakgrund inom automation —eller en
automationsingenjor/tekniker som vill ta steget in i férsaljning och affarsutveckling? Vi
soker nu en Teknisk Séljare inom Automation till vart team i Lund.

Om rollen

Som teknisk saljare ansvarar du for forsaljningen inom ditt distrikt och kundsegment,
med malet att utveckla var marknadsandel och skapa langsiktiga kundrelationer. Du
kommer att arbeta ndra saval slutkunder som systemintegratorer, och konsulter.

Rollen innebar en kombination av nykundsbearbetning, relationsbyggande och
strategiskt forsaljningsarbete. Du blir en viktig del i att erbjuda vara kunder ratt lésningar
och varde med Mitsubishi Electric-produkter — genom att forsta deras behov och
omséatta dem till praktiska och ldnsamma lésningar.

Dina arbetsuppgifter

e Driva och utveckla férsaljningen i ditt distrikt och kundsegment med tillvaxt och
lbnsamhet.

e Skapa starka och langsiktiga kundrelationer samtidigt som du aktivt identifierar
och bearbetar nya affarsmojligheter.

e Representera foretaget genom kundbesdk, massor och event dar du bygger
natverk och starker varumarket.

e Leda pris- och avtalsforhandlingar for att sékerstalla framgangsrika affarer.



e Arbeta tatt tillsammans med interna team inom teknik, marknad och ledning for
att utveckla kundanpassade l6sningar och skapa varden for vara kunder.

e Uppratta, folja upp och leverera pa din budget.

e Bidratill datadriven forsaljning genom att kontinuerligt arbeta i CRM-systemet
med kundinformation, affarsmojligheter och offerter.

Vem vi soker
Vi sdker dig som har:

e Erfarenhetinom automation och férsaljning, alternativt som
automationsingenjor/tekniker med intresse for att ta steget in i saljrollen.

e Du behover inte kunna programmera vara produkter eller veta hur man tradar en
PLC. Det viktiga ar att du har egod teknisk forstaelse, kan satta digin i kundens
behov och har en stark formaga att kommunicera och bygga langsiktiga
relationer.

e Drivoch formaga att kombinera strategiskt tankande med praktiskt
forsaljningsarbete.

e B-korkort och mojlighet att resa med dvernattningar i tjdnsten.

Meriterande ar erfarenhet av affarsutveckling med fokus pa industriella slutkunder och
integratorer. Vi ser garna kvinnliga s6kande.

Varfor arbeta hos oss?

Hos oss far du en roll med stort ansvar, frinet och mojlighet att paverka. Du blir en del av

ett engagerat team dar kundfokus, tekniskt kunnande och langsiktiga relationer star i
centrum.

Mitsubishi Electric ar ett marknadsledande foretag inom egentillverkade
automationsprodukter. Du far representera ett varumarke som kdnnetecknas av
innovation, hog kvalitet och spetskompetens inom sitt omrade.

Vi erbjuder marknadsmassiga villkor och tjanstebil ingar i tjdnsten.
Placering

Tjansten ar placerad i Lund och innebéar regelbundna resor inom distriktet.
Ansodkan

Ar du den vi sdker? Skicka in din ansdkan snarast mojligt!
Har du fragor om tjansten ar du valkommen att kontakta Matts Falck pa telefon: 072-
601 00 02 eller skicka din ansdkan till matts.falck@se.mee.com

Urval och intervjuer sker l6pande, sa vanta inte med att skicka in din ansokan. Vi ser
fram emot att hora av dig!



