MITSUBISHI
ELECTRIC

Changes for the Better
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Mitsubishi Electric soker en driven regionansvarig saljare for vara
klimatprodukter, sédra Sverige

Vill du representera ett starkt varuméarke och arbeta med marknadsledande
klimatprodukter inom varme och kyla? Hos Mitsubishi Electric far du en sjalvstandig och
utvecklande roll dar du bygger starka kundrelationer och driver forséljningen framati en
valetablerad region. Vi erbjuder en arbetsplats med trevlig atmosfar, engagerade
kollegor och stora mojligheter att vaxa. Ar du redo for nasta steg i din karriar? D& ser vi
fram emot din ansokan!

Omrollen

Som regionansvarig séljare pa Mitsubishi Electric arbetar du med kvalificerad forséaljning av vara
egentillverkade klimatprodukter inom varme och kyla till installationsforetag, som &r vara
aterforsaljare.

Distriktet, som &rinom sddra Sverige, bestar av en langvarig och val upparbetad kundkrets som
du far mojlighet att utveckla vidare. Du kommer att tillhora ett etablerat och valfungerande
saljteam pa vart regionkontor i Lund. Arbetar du idag med forsaljning, projektledning eller
installation av varmepumpar, kyla eller ventilation ar du hogintressant for oss!

Dina arbetsuppgifter

e Arbeta med forsaljning av affairsomradets huvudprodukter som ar luftluft-, luftvatten-
och bergvarmesystem.

e Dukommer att ha regelbunden kontakt med vara kunder/aterforsaljare som ar kyl- och
VVS-foretag, och bistd dem med hjalp och fortlopande information.



e Besodka nya och befintliga kunder for att skapa starka och langsiktiga relationer inom
distriktet.

e Samarbeta med var marknadsavdelning och planera marknadsaktiviteter som
massdeltagande och andra utvecklande kundaktiviteter.

o Rapportera till forsaljningschef.

Din bakgrund

Vi soker dig som har erfarenhet inom kyl-, vdrme- eller ventilationsbranschen och har arbetat
med forsaljning, projektledning eller installation. Du har ett driv och &r bra péa att skapa och
utveckla relationer. B-korkort ar ett krav eftersom resor ingar i tjansten och du kommer att ha
tjanstebil.

Du trivs i en roll dar du sjalv planerar och driver ditt arbete framat, samtidigt som du gérna
samarbetar med kollegor for att nd gemensamma mal. Att arbeta med kunder i falt &r nagot du
uppskattar, och du har en naturlig formaga att skapa fortroende genom din kompetens och ditt
engagemang.

Vi erbjuder

Mitsubishi Electric ar ett marknadsledande féretag inom egentillverkade klimatprodukter dar du
far representera ett varumarke som kannetecknas av innovation, hog kvalitet och oslagbar
driftsekonomi. P& Mitsubishi Electric ar ”laget starkare an jaget” och darfor kan vi erbjuda en
trevlig atmosfar och arbetsmiljo. Vi hoppas att du vill vara med och utveckla foretaget och ta
marknadsandelar tillsammans med oss.

Vi erbjuder marknadsmassig lon, tjanstepension, friskvards- och sjukvardsforman. Det finns
aven goda chanser till utvecklingsmojligheter inom Mitsubishi Electric.

Later det har intressant for dig?

Tjansten ar en tillsvidareanstallning pa heltid med tilltrade enligt 6verenskommelse. Har du
frdgor om tjansten, valkommen att kontakta forsaljningschef Anders Nyhed pa mejl nedan.

Vitar garna emot ditt CV ihop med ett kort personligt brev till anders.nyhed@se.mee.com
Sok tjansten senast den 28 mars. Vi ser fram emot din ansdkan!

For mer information om oss, besok garna var hemsida: www.mitsubishielectric.se

Om foretaget:

Mitsubishi Electric Scandinavia ar ett helagt dotterbolag till Mitsubishi Corporation i Tokyo,
Japan. Organisationen har idag 11 filialer i Europa. Kontoret i Sverige marknadsfor och séaljer
bland annat klimatprodukter inom bade Norden och Baltikum. Mitsubishi Electrics produkter
kannetecknas av modern design, hog kvalitet, lang livslangd och éverlagsen driftsekonomi.
Mitsubishi Electric dr idag marknadsledande i manga delar av varlden och &r nu i en stark
tillvaxtfas i Sverige och Norden.



